
“社媒助手 whatsapp”，有个常识：

1、号码营销

whatsapp 是和电话绑定的，以及比如欧美个人隐私保护政策 GDRP，任何获得个人的电话号码都是违

法，所以我们的逻辑是运用谷歌算法和 reptile 工具从 google、FB、INS 等社媒页面获得潜在客户的

whatsapp 号码，然后再次通过人工去点击这些号码来源的链接核实此客户是否和你产品吻合，符合的

放入我们的客户池，进行针对性 whatsapp 营销，避免过度的滥发群发。

2、群组营销

精准群发获得的 whats 账号验证率高，目标客户精准，自动加群组，然后提取群组里的号码，比如你

做汽车轴承，你可以进入轴承群组，汽车轴承群组等，进入后，一键提取所有群组里的号码，自动验证

有效后，进行精准营销，单发或者群发。



3、客户属性精准搜索

a 、 网 络 搜 索 包 括 不 限 于 google 、 FB 、 LK 等 ， 我 们 可 以 在 产 品 后 面 加 个 比 如

buyer/importer/wholesaler/purchasing/manufacturer/trader/agent/dealer/distributor 等；

比如搜：bearing dealer



随机点击一个链接进去看看，是否是轴承有关客户：

b、终端客户属性，比如你做轴承，你除了搜轴承的进口商、批发商等，也可以搜汽车厂、机械厂等等。

比如你做小饰品，可能是各种胸卡、卡子等等，你除了搜“小饰品、胸卡、卡子等”这些词外，也应该

搜“饰品经销商、批发商”等，不要只搜你的产品，有时也要搜“买你产品”的人。



4、使用国家区号和小语种精准锁定，排除无用信息。

比如我不要中国的，我只要法国的客户，我用法国区号 33+法语组合查询。

演示：bearing distributor 法语是：distributeur de roulement

关于营销的一些话：

1、whatsapp 一直是一个精准营销工具，而不是一个群发工具。群发是因为你找不到和你所需信息的

精准匹配的 whatsapp 号，你只是导出借助各种搜索工具盲搜，然后不做任何的筛选，清洗，就简单盲

目的群发，WhatsApp 营销是风口，但不是未来永久的客户开发和营销之道。


